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Inforrﬁatlensveranstaltung ACHIM GLASER

I .‘ thm Glaser und Marcel Cornely IHR UNABHANGIGER FINANZEXPERTE
Tid 1 09.12.2020




DIE REFERENTEN

Achim Glaser

Beruf: Integraler Finanzplaner (auf Honorarbasis)

Ausbildung: Diplom-Wirtschaftsmathematiker/Master of Science
Familienstand: verheiratet, 2 Kinder

Alter: 40

Hobbys: Tischtennis, Beachvolleyball

Marcel Cornely

Beruf: Student

Ausbildung: laufend
Familienstand: ledig

Alter: 27

Hobbys: FuBball, Beachvolleyball



DISCLAIMER

Die vorliegende Prasentation soll einen Uberblick tUber Finanzthemen im GroBen und
Ganzen liefern. Bitte nehmt diese gerne als Anstofl3, um zukunftig Dinge bei Euren
Finanzthemen bewusst anders zu machen.

Allerdings: Inhalte der Prasentation und auch die mundlichen Aussagen konnen
(mUssen aber nicht) auf Eure persdnliche Situation zutreffen. Daher ist es auch nicht
der Anspruch eine individuelle Beratung zu ersetzen.



HINTERFRAGT IMMER DIE MOTIVATION EURES GEGENUBERS
WENN IHR INFORMATIONEN ZU FINANZTHEMEN ERHALTET



HAUPTMOTIVATIONEN IM UBERBLICK

Wenn man sich klar macht, was die Motivation des Gegenubers ist, kann man ihn besser einschatzen

Gegenuber

Influencer

Vergleichsportal

Bankangestellter

Finanzberater/Vermdbgensberater/Investmentberater
Honorarberater/ ...

Blogger YouTuber

Weltuntergangs-
propheten

Motivation

Provision

Affiliate marketing
Honorar

Gute Geschaftszahlen
Viele Klicks/Likes

Kundenakquise

Einmal richtig liegen



HAUPTMOTIVATIONEN IM UBERBLICK

Wer sich klar macht, was der Gegenuber Uberhaupt darf, ist klar im Vorteill

Abhangigkeitsgrad

Produkt
Abhangig Unabhangig

Versicherungen Versicherungsvertreter Versicherungsmakler Versicherungsberater

Kapitalanlagen Finanzanlagenvermittler Honorar-Finanzanlagenberater

Darlehen Immobiliardarlehensvermittler Honorar-Immobiliardarlehensberater

Die aufgefuhrten Berufsbezeichnungen sind gesetzlich geschutzt. D.h. der ,Finanzberater” muss gewisse Voraussetzungen
(Sachkunde, geordnete Verhaltnisse, Berufshaftplichtversicherung, Registereintrag) erflllen, damit er eine Gewerbeerlaubnis erhalt.
Andere Bezeichnungen wie ,Vermdgensberater, Vorsorgeexperte, Vermodgensplaner, Honorarberater” sind wohlklingend, alber sagen
im Endeffekt nichts Uber die Qualifikation oder Gewerbeerlaubnis des ,Finanzberaters” aus. Unter www.vermittlerregister.info kénnt
ihr Euren ,Finanzberater” namentlich suchen und sehen, welche Registrierungen dieser besitzt.

Wichtig: den Dreien auf der rechten Seite ist es per Gesetz verboten Provisionen anzunehmen. Allerdings

1) durfen Versicherungsmakler oder Finanzanlagenvermittler ebenfalls gegen Honorar arbeiten und haben theoretisch Zugriff auf
provisionsfreie Produkte

2) wird zB. Versicherungsberatern die Anbindung zu bestimmten Gesellschaften verwehrt

3) gibt es Bereiche, in denen das klassische Provisionsgeschaft zum Marktstandard zahlt (insb. Sachversicherungen)


http://www.vermittlerregister.info/

HAUPTMOTIVATIONEN IM UBERBLICK

Wenn man sich klar macht, was die Motivation des Gegenubers ist, kann man ihn besser einschatzen

Gegenuber

Marcel

Motivation

Eigene Dienstleistung
bekannter machen

Kreis an potenziellen Kunden

Personliche Motivation in Richtung
finanzielle Bildung von jungen Menschen

Vortragshonorar fur den Aufwand
zur Vorbereitung und Durchfuhrung



FINANZBERATUNG IST NIE FUR UMSONST - ENTWEDER IHR
BEZAHLT DIE BERATUNG ODER IHR BEZAHLT UBER DAS
PRODUKT ODER ODER ODER



ABRECHNUNGSSYSTEME

Provision gegen Honorar ist ein verbreiteter Glaubenskrieg in der Finanzgemeinde

Provisionen Honorarberatung
Finanzinstitut Finanzinstitut
A A
I
* Abschlussprovision
* Bestandsprovision
v
Dein Berater Dein Berater
* Abschluss- und Vertriebskosten —Absehtuss—ane-Yertrebskosten T
« Laufende Verwaltungskosten * Ublicherweise geringere « Beratungshonorar
laufende Verwaltungskosten* |
|
Du Du
* Da keine Bestandsprovisionen fur den Berater abgedeckt werden mussen
Verkaufsdruck und finanzieller Anreiz hin zu Vergutung ausschlieBlich(!) Gber Honorar und
provisionsstarken Produkten damit unabhangig vom Produktverkauf

Aber auch: im Sachversicherungsbereich quasi
alternativios



DER (UN-)SINN EINES FINANZPRODUKTES ERGIBT SICH AUS
DEM PRODUKT SELBST UND AUS EURER PERSONLICHEN
SITUATION



(UN-)SINN EINES PRODUKTES

Personlicher Bedarf und Preis-Leistungs-Verhaltnis bestimmen den (Un-)Sinn eines Produktes

Effektivitat
Die richtigen Dinge
machen
Gut - Eff.|2|erjz
Die Dinge richtig machen
Preis-Leistungs-
Verhaltnis
rausgeworfen
Niedrig Hoch

11 Persdnlicher Bedarf
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(UN-)SINN EINES PRODUKTES

Der personliche Bedarf ergibt sich aus der aktuellen Lebenssituation und den Lebenszielen

Privathaftpflicht

BU

Private Rentenvertrage

Riester, Rurup, bAV

Kapitalmarktdepot

Bausparvertrag

Risikolelbensversicherung

Wohngebélude— und
Hausratversicherung

Handyversicherung

Niedrig

Persdnlicher Bedarf

Hoch
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(UN-)SINN EINES PRODUKTES

Der personliche Bedarf ergibt sich aus der aktuellen Lebenssituation und den Lebenszielen

Generell gilt:

Private Rentenvertrage

Riester, Rurup, bAV

Kapitalmarktdepot

Bausparvertrag

Risikolebensversicherung

Wohngebé'ude— und
Hausratversicherung

Niedrig Hoch

Personlicher Bedarf
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(UN-)SINN EINES PRODUKTES

Der personliche Bedarf ergibt sich aus der aktuellen Lebenssituation und den Lebenszielen

Generell gilt:

Privathaftpflicht

BU

Private Rentenvertrage

Riester, Rurup, bAV

Kapitalmarktdepot

Bausparvertrag

Risikolelbensversicherung

Wohngebélude— und
Hausratversicherung

Handyversicherung

Niedrig

Persdnlicher Bedarf

Hoch




(UN-)SINN EINES PRODUKTES

Der personliche Bedarf ergibt sich aus der aktuellen Lebenssituation und den Lebenszielen

Lebenssituation 2020:
e« 25 Jahre alt
* ledig

15
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Privathaftpflicht

BU

Private Rentenvertrage

Riester, Rurup, bAV

Kapitalmarktdepot

Bausparvertrag
Wohngebé'ude— und
Hausratversicherung

Handyversicherung

Niedrig

Persdnlicher Bedarf

Hoch




(UN-)SINN EINES PRODUKTES

Der personliche Bedarf ergibt sich aus der aktuellen Lebenssituation und den Lebenszielen

Lebenssituation 2020:
e 25 Jahre alt

* ledig
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Privathaftpflicht

BU

Private Rentenvertrage

Riester, Rurup, bAV

Kapitalmarktdepot

Bausparvertrag

Risikolelbensversicherung

Wohngebélude— und
Hausratversicherung

Handyversicherung

Niedrig

Persdnlicher Bedarf

Hoch




(UN-)SINN EINES PRODUKTES

Der personliche Bedarf ergibt sich aus der aktuellen Lebenssituation und den Lebenszielen

Lebenssituation 2020: )

17

25 Jahre alt
ledig

Promotionsstudent/-in (Mit
Aussicht auf Verbeamtung)

Keine Finanzabsicherung Uber
Eltern moglich

Privathaftpflicht

Private Rentenvertrage

Riester, Rurup, bAV

Kapitalmarktdepot

Bausparvertrag

Risikolebensversicherung

Wohngebé'ude— und
Hausratversicherung

Handyversicherung

Niedrig

Persdnlicher Bedarf

Hoch




(UN-)SINN EINES PRODUKTES

Der personliche Bedarf ergibt sich aus der aktuellen Lebenssituation und den Lebenszielen

Lebenssituation 2020:

18

25 Jahre alt
ledig

Promotionsstudent/-in (Mit
Aussicht auf Verbeamtung)

Keine Finanzabsicherung uber
Eltern moglich

Privathaftpflicht

BU (inkl. DU)

Private Rentenvertrage

Riester, Rurup, bAV

Kapitalmarktdepot

Bausparvertrag

Risikolelbensversicherung

Wohngebélude— und
Hausratversicherung

Handyversicherung

Niedrig

Persdnlicher Bedarf

Hoch
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(UN-)SINN EINES PRODUKTES

Der personliche Bedarf ergibt sich aus der aktuellen Lebenssituation und den Lebenszielen

Lebenssituation 2020: )

25 Jahre alt
ledig

Promotionsstudent/-in (Mit
Aussicht auf Verbeamtung)

Keine Finanzabsicherung uber
Eltern moglich

Wohnt in einer 1-Zimmer-
Wohnung zur Miete

Privathaftpflicht

BU (inkl. DU)

Private Rentenvertrage

Riester, Rurup, bAV

Kapitalmarktdepot

Bausparvertrag

Risikolebensversicherung

Handyversicherung

Niedrig

Persdnlicher Bedarf

Hoch




(UN-)SINN EINES PRODUKTES

Der personliche Bedarf ergibt sich aus der aktuellen Lebenssituation und den Lebenszielen

Lebenssituation 2020:

20

25 Jahre alt
ledig

Promotionsstudent/-in (Mit
Aussicht auf Verbeamtung)

Keine Finanzabsicherung uber
Eltern moglich

Wohnt in einer 1-Zimmer-Wohnung
zur Miete

Privathaftpflicht

BU (inkl. DU)

Private Rentenvertrage

Riester, Rurup, bAV

Kapitalmarktdepot

Bausparvertrag

Risikolelbensversicherung

Wohngebaude- und
Hausratversicherung

Handyversicherung

Niedrig

Persdnlicher Bedarf

Hoch
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(UN-)SINN EINES PRODUKTES

Der personliche Bedarf ergibt sich aus der aktuellen Lebenssituation und den Lebenszielen

Lebenssituation 2020: )

25 Jahre alt
ledig

Promotionsstudent/-in (Mit
Aussicht auf Verbeamtung)

Keine Finanzabsicherung uber
Eltern moglich

Wohnt in einer 1-Zimmer-Wohnung
zur Miete

Wilnscht sich ein Eigenheim und
Familie mit Partner/in

Privathaftpflicht

Risikolebensversicherung

Wohngebaude- und
Hausratversicherung

Handyversicherung

BU (inkl. DU)

Niedrig

Personlicher Bedarf

Hoch
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(UN-)SINN EINES PRODUKTES

Der personliche Bedarf ergibt sich aus der aktuellen Lebenssituation und den Lebenszielen

Lebenssituation 2020:

25 Jahre alt
ledig

Promotionsstudent/-in (Mit
Aussicht auf Verbeamtung)

Keine Finanzabsicherung uber
Eltern moglich

Wohnt in einer 1-Zimmer-Wohnung
zur Miete

Wlnscht sich ein Eigenheim und
Familie mit Partner/in

Privathaftpflicht

BU (inkl. DU)

Private Rentenvertrage

Riester, Rurup, bAV

Kapitalmarktdepot

Bausparvertrag

Risikolelbensversicherung

Wohngebaude- und
Hausratversicherung

Handyversicherung

Niedrig

Persdnlicher Bedarf

Hoch




(UN-)SINN EINES PRODUKTES

Der personliche Bedarf ergibt sich aus der aktuellen Lebenssituation und den Lebenszielen

Lebenssituation 2025:
30 Jahrealt
 Verheiratet, 2 Kinder

« Hauptverdiener/-in

23

—>

Privathaftpflicht

Private Rentenvertrage

Riester, Rurup, bAV

Kapitalmarktdepot

Bausparvertrag

Wohngebaude- und
Hausratversicherung

Handyversicherung

Niedrig Hoch

Personlicher Bedarf
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(UN-)SINN EINES PRODUKTES

Der personliche Bedarf ergibt sich aus der aktuellen Lebenssituation und den Lebenszielen

Lebenssituation 2025:

30 Jahre alt
Verheiratet, 2 Kinder

Hauptverdiener/-in

Privathaftpflicht

BU (inkl. DU)

Private Rentenvertrage

Riester, Rurup, bAV

Kapitalmarktdepot

Bausparvertrag

Wohngebaude- und
Hausratversicherung

Handyversicherung

Risikolebensversicherung

Niedrig

Hoch

Persdnlicher Bedarf




(UN-)SINN EINES PRODUKTES

Der personliche Bedarf ergibt sich aus der aktuellen Lebenssituation und den Lebenszielen

Lebenssituation 2025: )

25

30 Jahre alt
Verheiratet, 2 Kinder
Hauptverdiener/-in

Lebt im kreditfinanzierten
Eigenheim

Privathaftpflicht

BU (inkl. DU)

Handyversicherung

Niedrig Hoch

Personlicher Bedarf




(UN-)SINN EINES PRODUKTES

Der personliche Bedarf ergibt sich aus der aktuellen Lebenssituation und den Lebenszielen

Lebenssituation 2025:

+ 30 Jahre alt

* Verheiratet, 2 Kinder
¢ Hauptverdiener/-in

e Lebtim kreditfinanzierten
Eigenheim

26

Private Rentenvertrage

Bausparvertrag

Handyversicherung

Privathaftpflicht

BU (inkl. DU)

Riester, Rurup, bAV

Kapitalmarktdepot

Risikolebensversicherung

Wohngebaude- und
Hausratversicherung

Niedrig

Hoch

Persdnlicher Bedarf
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(UN-)SINN EINES PRODUKTES

Der personliche Bedarf ergibt sich aus der aktuellen Lebenssituation und den Lebenszielen

Lebenssituation 2025:

30 Jahre alt
Verheiratet, 2 Kinder
Hauptverdiener/-in

Lebt im kreditfinanzierten
Eigenheim

Wurde verbeamtet

Privathaftpflicht

BU (inkl. DU)

Private Rentenvertrage

Bausparvertrag
Risikolebensversicherung
Wohngebaude- und
Hausratversicherung
Handyversicherung
Niedrig Hoch

Personlicher Bedarf
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(UN-)SINN EINES PRODUKTES

Der personliche Bedarf ergibt sich aus der aktuellen Lebenssituation und den Lebenszielen

Lebenssituation 2025:

30 Jahre alt
Verheiratet, 2 Kinder
Hauptverdiener/-in

Lebt im kreditfinanzierten
Eigenheim

Wurde verbeamtet

Private Rentenvertrage

Riester, Rurup, bAV

Bausparvertrag

Handyversicherung

Privathaftpflicht

BU (inkl. DU)

Kapitalmarktdepot

Risikolebensversicherung

Wohngebaude- und
Hausratversicherung

Niedrig

Persdnlicher Bedarf

Hoch




JE KLARER DER AUFTRAG AN EIN FINANZPRODUKT DESTO
HOHER DIE MOGLICHE WIRKUNG
UMGEKEHRT: DIE EIERLEGENDE WOLLMILCHSAU IST PER
DEFINITION EIN ROHRKREPIERER



(UN-)SINN EINES PRODUKTES

Ein Produkt kann nicht allen Punkten maximal gerecht werden

Insolvenzschutz
o
)

Steuerférderung » S .

Produkt
o o3 .\
Rendite 'ﬁ\\\
Je-

Vererbbarkeit

30

. ° ‘q Sicherheit
5’1 ¢
79

o o
,V 7 Verstandlichkeit

" VerflUgbarkeit



IHR HABT ES SELBST IN DER HAND, OB IHR DIE RICHTUNG
BESTIMMT ODER FREMDGESTEUERT WERDET
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WIE SIEHT DAS IDEALE OPFER AUS?

Ihr sellbst konnt euch vor sinnlosen Produkten schutzen und die sinnvollen Produkte identifizieren

Vertraut Hint.errilz[agt
blind nic Kann nicht

rechnen
Hat keine Verdient gut bzw. hat
eigenen die Aussicht dies zu tun
Prioritaten \

Hat
keinen Hat Vermogen oder
Plan > —————  _ die Aussicht eines

aufzubauen

Hat keine //' Mochte sich nicht mit

Struktur Finanzthemen
beschaftigen

Hat keine finanzielle
Bildung
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WIE SIEHT DAS IDEALE OPFER AUS?

Ihr sellbst konnt euch vor sinnlosen Produkten schutzen und die sinnvollen Produkte identifizieren

Hinterfragt

Vertraut cht
plind nic Kann nicht
rechnen
Hat keine Verdient gut bzw. hat
eigenen die Aussicht dies zu tun
Prioritaten
Hat
keinen Hat Vermogen oder
Plan ———————— __ die Aussicht eines
aufzubauen
HSattrukketiSre / Mochte sich nicht mit

Finanzthemen
beschaftigen

Hat keine finanzielle
Bildung



OHNE STRUKTUR UND PLAN WIRD ES SCHWER - SEHR SCHWER
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EINE EINFACHE UND MACHTIGE STRUKTUR

Am Beispiel des 8-Schritte-Finanzkontinuums einmal die Finanzthemen sehen

FREIHEIT

6. Schritt
INVESTIEREN IN
AKTIEN UND ANLEIHEN | IMMOBILIEN | ALTERNATIVE ANLAGEN

OFFENTLICHER
ERFOLG

5. Schritt
INVESTITIONSRUCKLAGEN BILDEN

UNABHANGIGKEIT

4. Schritt
GRUNDEINKOMMEN M ALTER SICHERSTELLEN

2. Schritt EIGENE 3. Schritt

BASISLIQUIDITAT
BILDEN m ABSICHERN

1. Schritt
FINANZIELLES LEITBILD ENTWICKELN

ABHANGIGKEIT

©HonestCom

EXISTENZIELLE RISIKEN

Das 8-Schritte-Finanzkontinuum

* Integraler Ansatz unserer Beratung

« Fuhrt von Abhangigkeit Uber
Unabhangigkeit zur Freiheit

e Schafft Struktur fur Finanzthemen
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DAS FINANZKONTINUUM IM UBERBLICK

Diese machtige und gleichzeitig leicht verstandliche Struktur hat das Potenzial, Sie Ihr gesamtes Leben lang zu begleiten

FREIHEIT

6. Schritt
INVESTIEREN IN
AKTIEN UND ANLEIHEN | IMMOBILIEN | ALTERNATIVE ANLAGEN

OFFENTLICHER
ERFOLG

5. Schritt
INVESTITIONSRUCKLAGEN BILDEN

4. Schritt
GRUNDEINKOMMEN IM ALTER SICHERSTELLEN

2. Schritt EIGENE 3. Schritt
BASISLIQUIDITAT SICHERHEIT EXISTENZIELLE RISIKEN
BILDEN ABSICHERN

1. Schritt
FINANZIELLES LEITBILD ENTWICKELN

ABHANGIGKEIT

©HonestCom

FUhrung und Steuerung - entstehende Potenziale immer
wieder neu einsetzen und nutzen.

In den menschlichen Vermdgenswert und der Fahigkeit
Geld zu verdienen investieren.

Bewusstes Eingehen von Risiken und
Erwirtschaftung einer angemessenen Rendite.

Schutzt Ihre Investitionen und verhindert
Engpassgefuhle und kontraproduktives Handeln.

Sicherstellung Grundeinkommen, welches Ihnen
im Alter erlaubt, Ihre soziale Position zu behalten.

Verstehen Sie |hre existenziellen Risiken und
sichern Sie diese gem. Ihrer Risikoneigung ab.

Ereignissen entspannt Ihre Handlungsfahigkeit erhalt.

I Reserve, die Ihnen bei ungeplanten Ausgaben oder

Festlegen, welche Dinge wichtiger sind als andere und diese
entsprechend priorisieren.




IST DIE WELT WIE SIE IST ODER WIE WIR SIE WAHRNEHMEN?



ALLES EINE FRAGE DER PERSPEKTIVE

Ihr selbst entscheidet, wie ihr die (Finanz-)Welt wahrnehmt

Finanzen
Finanzen Alles Geld verdirbt machenlmein Das ist Es macht Spal3, die
verstehe Halunken den Charakter Leben leichter alles kein Zusammenhange
ich nicht und Hexenwert der (Finanz)-Welt
Verbrecher zu durchdringen
Schulden .
sind Uber einen ETF in mehr als
Am Kapitalmarkt schlecht 2000 Unternehmen Wenn ich es nicht
verliert man sein investieren - sensationell! verstehe, dann kann
Geld es nicht gut fur mich
sein

38



EIN BEISPIEL ZUR SENSIBILISIERUNG
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EIN BEISPIEL ZUR SENSIBILISIERUNG

Beispielhafter Ablauf einer Beratung auf Provisionsbasis fur ein Produkt der Altersvorsorge

©® Kennenlernen
© Grobes Abfragen der personlichen Situation
© Aufzeigen des Bedarfs (z.B. Rentenllcke)

€ Ermittlung der Kundenvorgaben an ein Produkt

€ Produktvorschlag E:
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EIN BEISPIEL ZUR SENSIBILISIERUNG

Ermittlung der Kundenvorgaben an ein Produkt

Fondsgebundene
Rentenversicherung

Laufzeit: 39,5 Jahre

Beitrag: 450€/Monat

Keine Garantien

Allgemein
Tarifart
BUZ
Kollektiv-'Sondertarife
Versicherungsbeginn

Personendaten

Anrede
Vomame
Nachname
Geburtsdatum
Nichtraucher

Vertragsdauer
Rentenbeginnalter

Vorgaben

Zahlweise

Berechnungsgrundiage
ang. Wertentwicklung
Garantieart

Todesfallschutz

- In der Aufschubzeit

Rentenbezugsform

{ Fonds-Rente | Vorgaben

Indextarife + Fonds-Rente individuell
nein

nein

01.11.2020

Herr
Marcel
Conelly
06.05.1993
ja

67 Jahre individuelle Altersberechnungsmethode  ja

(*) monatiich © vierteliahrlich
(O halbjahriich (O jahriich
Beitrag It. Zahweise: 450,00 €

(O Einmalbetrag

6 % ohne Bericksichtigung der Fondskosten
keine Garantie

D Kein Todesfallschutz

Mindesttodesfallschutz
in % der Beitragssumme

E Mindesttodesfallschutz Guthaben

[] Kein Todesfaiiscnutz
. im Rentenbezug E Rentengarantiezeit 5 Jahre
D max. mégl. Rentengarantiezeit
D Mindesttodesfallschutz Beitragsrickgewahr D Kapital abziglich gezahiter Renten

D teildynamische Rente
E fondsgebundene Rente

E dynamische Rente
E fiexible Rente
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EIN BEISPIEL ZUR SENSIBILISIERUNG

Aus den Kundenvorgaben wird ein Produktvorschlag abgeleitet

Fonds-Rente | Vergleich .

Rang

1 Swiss Life

2

3

10

11

12

13

14

15

16

Todesall- ¥ mgl.
: Aufschub-  enten schutz mal. Ablauf-— pente M&M
Anbieter Tarif gt bezugs- leistung H
o led'l_ i mit Ubs im1. :H'r Belastungstest
zeit (individuell)
Investo Aktiv 40 Jahre %"fga’“““‘e G 653.855 € 3580€  Ausgezeichnet
Wirttembergische Genius PrivatRente 40 Jahre flexible Rente G B83B3THE 3.328€ Bestanden
Continentale Rente Invest Rl 40 Jahre g"fgm““’me G §37897€  3218€ Ausgezeichnet
Continentale Rente Invest Rl 40 Jahre  flexibleRente G 837.80T € 3083€ Ausgezeichnet
Helvetia CleVesto Allcase  40Jahre  flexibleRente G 802114 € 2641€ Bestanden
uniVersa topinvestRENTE ~ 40Jahre  flexibleRente G 766.697 € 2634€  Nicht teilgenommen
) db FondsRente )
Zurich Dt Herold 5 -9t 40Jahre  flexibleRente G T06.613 € 2573€ Sehrgut
ALTE LEIPZIGER ‘;g%‘ds - Tanf 40 Jahre  flexibleRente G 672768€  2469€ Ausgezeichnet
Wirttembergische Genius PrivatRente 40 Jahre mé“m G 838378 € 2461€ Bestanden
Continentale Rente Invest Rl 40 Jahre mm G §37.897€  2444€ Ausgezeichnet
TwoTrust Invest dynamische
HDI e a0Jahre VAT G 850177 € 2443€ Sehrgut
ERGO Rente )
ERGO Vorsorge  Balance 100% 40 Jahre mm G 800,087 € 2364€  Ausgezeichnet
Fondsanlage
Basler Invest Vario 5
Basler (FRN) - Flex Plus- 40 Jahre mé“m G 784,090 € 2275€  Nicht teilgenommen
100% Fondsanlage
31 Global Garant )
SIGNAL IDUNA  Invest Flexible 40 Jahre  dymamische G 762.604 € 2207€ Nicht teilgenommen
Rent Rente
Helvetia CleVesio Allcase 40 Jahre %ﬁgm G 302114 € 2199€ Bestanden
universa topinvestRENTE 40 Jahre mm G 76669T€  2196€ Nicht tellgenommen



EIN BEISPIEL ZUR SENSIBILISIERUNG

Kurzvorschlag (Hier 6 Seiten) - Entscheidend sind die Zahlenwerte

Was ist der fondsgebundene Rentenbezug bei Swiss Life Investo? Was ist Swiss Life Investo Aktiv
— e i,
Eﬂd‘lh::' furrdsbg:fmdmz:;t:;;nbmlg Pmﬁ;:rzni:;:ﬁ noch von Elirlk%m%‘gi——n: :ﬂ:fndmh Unsere fondsgebundene Rentenversicherung konnen Sie als private Altersvorsorge oder staatlich gefordert
d:_:(; heh y ;: 'ta;l_ S r::n soene fexibel f:’m'nd & erzieten. Swiss L alh 51-“ cabel il (als Basisrente) abschlieflen. Damit sorgen Sie renditestark furs Alter vor: Sie legt ihren Fokus auf
E5.C) en am Rapil markt. H>0 konnen wir 1bel an! erd| Eﬂllﬁﬂl r ur r ﬂ[‘mﬂl m
Rentenbezug immer DP imal investi _— —— optimale Renditechancen und grofemogliche Flexibilitit. Im Tarif Swiss Life Investo Aktiv haben Sie die
g P i Freiheit, sich aus ttber 130 Einzelfonds Thre ganz individuelle Fondsauswahl zusammenzustellen oder auf
aktiv gemanagte Anlageportfolios zurtickzugreifen. Gleichzeirig geniefen Sie ein besonderes Plus an Flexibilitar:
e o ) o § s . Solange Thr Vertrag besteht, konnen Sie ihn auch individuell an Thre Bedurfnisse anpassen.
=) So kinnte eine beispielhafte Entwicklung Ihres Vertragsguthabens
und Ihrer Rente aussehen Ihre individuelle Fondsauswahl Auszug S.3
Vertnagguthaben Beispielrechnung . . o o
- Eintrictsaker 25 Jahre Entscheiden Sie selbst: Beispiel zur individuellen Fondsauswabl
160.000€ :
- Vertragslaufzeit von Investieren Sie gleichzeitig in o verficharer ! verfigharer
g2 ahren o bis zu 20 Einzelfonds aus unter- Anlageblassen Themenbereiche
L2 E - Rentengarantiezeit schiedlichsten Anlageklassen
‘1’3:; 11;:0 J ’h::n s und Themenbereichen - und @
BILO0DE - uro Monatsbeitrag das uberwiegend zu Konditionen,
- Rentenbeginn 67 Jahre
. von denen sonst nur Grofanleger
- Kapital zur Verrentung rofitieren @
a0000€ 167.988 Furo P .
- durchschnittliche Netto- Individuelle
nat; el
= Eondspetimimce st Fondsamswabl: = AN
- R laber sidviger ader hober usfulls
als dic amgemammene Nettoperformance. )
= Ihre Vorteile>
BODE . . .
Flexible Entnahmen Um sich zum Beispiel spontane Wiinsche zu erfiillen, konnen Sie jederzeit flexibel
600€ Kapital aus Threm Guthaben entnehmen (gilt nicht fiir die Basisrente).
4o0e m‘:"' Individuelle Zuzahlungen Sie verfiigen tiber Kapital, z. B. aus einer ablaufenden Geldanlage oder einer Erbschaft?
T Auch wihrend der Rentenbezugszeit kénnen Sie jederzeit Zuzahlungen leisten.
. Auszug S.6
CEL (Rentenbginn) 05 Aler Flexible Investmentauswahl IThre Entscheidung tiber Thre Anlagestraregie konnen Sie jederzeit indern.
Echte” Teilverrentung Ab 50 Jahren (Basisrente ab 62 Jahren) kéinnen Sie jederzeit einen Teil Threr
AU SZU g 55 fondsgebundenen Rente in Anspruch nehmen. Das nicht verrentete Guthaben
bleibt unverindert fondsgebunden investiert. So sichern Sie sich weiterhin atcraktive
Renditechancen.
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EIN BEISPIEL ZUR SENSIBILISIERUNG

Kurzvorschlag (Hier 6 Seiten) - Entscheidend sind die Zahlenwerte

Auszug S.1-2

Geplanter Rentenbeginn: 01.06.2080 Alter: 67 Jahre 0 Monate
Flexibilitatsphase ab: 01.06.2055 Alter: 62 Jahre 0 Monate
Spétester Rentenbeginn: 01.06.2081 Alter: 88 Jahre 0 Monate

Unsere Leistungen (alle Betragsangaben in EUR)

. Alter zum
geptaren | geplanten mégliche
Renten- Renten- garantierte garantierte gesamte Beitrag Beitrag zu
beginn / VD Islsﬁl‘ﬂgs{ Leistungen Leistungen™ Leistungen tariflich zahlen
PeIBUZ | diter BUZ
fiir die Hinterbliebenen
Todesfallschutz
Hauptversicherung ‘ 39 (6) | 67 (0) | Vertragsguthaben
bei Erleben im Alter
monatiiche Rente 34(6) 62 (0) 88302] 239482 450,00 450,00
monatiiche Rente 35 (6) 63 (0) 96240] 257909
monatiiche Rente 36 (6) 64 (0) 1049.36| 277724
monatiiche Rente 37 (6) 65 (0) 1.144,08] 299057
monatiiche Rente 38 (6) 66 (0) 124781| 322049
monatiiche Rente 39 (6) 67 (0) 1.360,79]  3.468,57
oder wahlweise
Kapitalleistung [ 34w | 620 ] [ [ 461.107,27]
Kapitalleistung [ 308 | e7m | | 63410332

Rentenzahlung lebenslang, mindestens fur 10 Jahre ab Rentenbeginn
Beitragssumme der Hauptversicherung_213,300,00

Rentenfaktor:

gilt zum geplanien Rentenbeginn fir die Emittlung der "méglichen Garantierente”
Uberschuss-System in Aufschubdauer und Rentenbezug: Investment-Zuwachs;
Angenommene durchschnittliche Netto-Fondsperformance: 6% pro Jahr
Kapitalanlage in der Aufschubdauer: Individualportfolic ab

gewinschte Dynamik: Volldynamik, Dynamikform B, 5% Beitragssteigerung (in den oben genannten Werten nicht
beriicksichtigt)

Investmentkomponenten in der Aufschubdauer:. Einstiegsmanagement,
Investmentkomponenten im Rentenbezug: Einstiegsmanagement

Es werden keine Ausgabeaufschlage erhoben.

Angabe von Monaten in( )

Ihr Anlagekonzept

Anlagestrategie: Individualportfolio ab
Inre Kapitalanlage setzt sich wie folgt zusammen:

Fondsname ISIN Fondskosten | Anteilssatz
iShares NASDAQ-100 UCITS ETF EUR IEODB53SZB19 0.33% 33.0%
\ iShares Core MSCI EM IMI UCITS ETF EUR IEDOBKM4GZ66 0.18% 33,0%
\ iShares MSCI World Minimum Volatility IEDOBBFHGS 14 0.30% 34,0%

lhr Beitrag (Beitragsprimat)

\ [ [ tariflich [ zu zahlen” |
|Beilrag | monatlich | 450,00 EUR | 450,00 EUR|




EIN BEISPIEL ZUR SENSIBILISIERUNG

Kurzvorschlag (Hier 6 Seiten) - Entscheidend sind die Zahlenwerte

Rendite:
6%/ Jahr

<

Einzahlungen ¥ ~ ~ Endkapital
213.300€ 634.102€

Kosten

> Kosten sind nicht separat aufgefihrt,
Einfluss der Kosten lassen sich dennoch
berechnen
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Auszug S.1-2

Geplanter Rentenbeginn: 01.06.2080 Alter: 67 Jahre 0 Monate
Flexibilitatsphase ab: 01.06.2055 Alter: 62 Jahre 0 Monate
Spétester Rentenbeginn: 01.06.2081 Alter: 88 Jahre 0 Monate

Unsere Leistungen (alle Betragsangaben in EUR)

. Alter zum
geptaren | geplanten mégliche
Renten- Renten- garantierte garantierte gesamte Beitrag Beitrag zu
beginn / VD ;sﬁ;ﬂg;_ Leistungen Leistungen™ Leistungen tariflich zahlen
PeIBUZ | diter BUZ
fiir die Hinterbliebenen
Todesfallschutz
Hauptversicherung ‘ 39 (6) | 67 (0) | Vertragsguthaben
bei Erleben im Alter
monatiiche Rente 34(6) 62 (0) 88302] 239482 450,00 450,00
monatiiche Rente 35 (6) 63 (0) 96240] 257909
monatiiche Rente 36 (6) 64 (0) 1049.36| 277724
monatiiche Rente 37 (6) 65 (0) 1.144,08] 299057
monatiiche Rente 38 (6) 66 (0) 124781| 322049
monatiiche Rente 39 (6) 67 (0) 1.360,79]  3.468,57
oder wahlweise
Kapitalleistung [ 34w | 620 ] [ [ 461.107,27]
Kapitalleistung [ 308 | e7m | | 63410332

Rentenzahlung lebenslang, mindestens fur 10 Jahre ab Rentenbeginn
Beitragssumme der Hauptversicherung: 213.300,00

Rentenfaktor:
gilt zum geplanien Rentenbeginn fir die Emmitilung der "méglichen Garantierente”

Uberschuss-System in Aufschubdauer und Rentenbezug: Investment-Zuwachs;
Angenommene durchschnittliche Netto-Fondsperformance: 6% pro Jahr
Kapitalanlage in der Aufschubdauer: Individualportfolic ab

gewinschte Dynamik: Volldynamik, Dynamikform B, 5% Beitragssteigerung (in den oben genannten Werten nicht
beriicksichtigt)

Investmentkomponenten in der Aufschubdauer:. Einstiegsmanagement,
Investmentkomponenten im Rentenbezug: Einstiegsmanagement

Es werden keine Ausgabeaufschlage erhoben.

Angabe von Monaten in( )

Ihr Anlagekonzept

Anlagestrategie: Individualportfolio ab
Inre Kapitalanlage setzt sich wie folgt zusammen:

Fondsname ISIN Fondskosten | Anteilssatz
iShares NASDAQ-100 UCITS ETF EUR IEODB53SZB19 0.33% 33.0%
\ iShares Core MSCI EM IMI UCITS ETF EUR IEDOBKM4GZ66 0.18% 33,0%
\ iShares MSCI World Minimum Volatility IEDOBBFHGS 14 0.30% 34,0%

lhr Beitrag (Beitragsprimat)

\ [ [ tariflich [ zu zahlen” |
|Beilrag | monatlich | 450,00 EUR | 450,00 EUR|
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Hochrechnung - Annahmen analog zum Versicherungsprodukt ohne Kosten

Einzahlungen
213.300€

46

<

Rendite:
6%/ Jahr

Kenndaten [weilte Felder ausfilllen, markiertes Feld wird berechnet] w Was berechnen?

Anfangskapital: 0,00 Euro B Anfangskapital berechnen
Sparrate: 450,00 Euro
Sparintervall: ~ monatlich v B Sparrate berechnen
Einzahlungsart: = vorschissig v
| Dynamik: keine _ ) Dynamik berechnen
Zinssatz: 6,000 % pa.
Zinsperiode: | jéhrlich v Zinssatz berechnen

ar

Zinseszins: Ja, Zinsansammiung

Ansparzeit: 39,50  Jahre & Ansparzeit berechnen
Festlegungsfrist: 0  Jahre =
Endkapital: » 835.783,89 Euro . Endkapital berechnen

| Steuersatz: nicht beriicksichtigen

B Anfangsmonat: nicht angegeben

Datenschutzhinweis: Mit Klick auf Berechnen werden Ihre Eingabedaten dber eine sichere HTTPS-Verbindung an unseren Server ibermittelt und das Berechnungsergebnis
zuriick an Ihren Webbrowser gesendet. Die Daten werden dabei nicht gespeichert.

[ Permanentink erstellzn
Berechnen e 2u dieser Berechnung
Das erzielte Endkapital inkl. Zinsen befragt: 835.783,89 Euro

Einzahlungen gesamt:

(474 monatliche Sparraten) ZIS000,DBIESS

Zinsen gesamt: 622.483,89 Euro

https://www.zinsen-berechnen.de/sparrechner.ohp



https://www.zinsen-berechnen.de/sparrechner.php

EIN BEISPIEL ZUR SENSIBILISIERUNG

Hochrechnung - Annahmen analog zum Versicherungsprodukt ohne Kosten

. X Kenndaten [weille Felder ausfilllen, markiertes Feld wird berechnet] w Was berechnen?
Rendite:

Endkapital: » 835.783,89 Euro

| Steuersatz: nicht beriicksichtigen

Endkapital berechnen

é % / J N h ; B Anfangskapital: 0,00 Euro | Anfangskapital berechnen
B Sparrate: 450,00 Euro
1 1 1 ﬂ Sparintervall: ~ monatlich v B Sparrate berechnen
. . B Einzahlungsart:  vorschissig 4

Elnzahlungen an "4 ~ Endkapltal 7 ] | Dynamik: keine _ Dynamik berechnen

213.300€ I I 1 835.783€ g Znssatz: 6,000 %pa
ﬂ Zinsperiode: | jéhrlich v _ Zinssatz berechnen
B Zinseszins: | Ja, Zinsansammiung T
ﬂ Ansparzeit: 39,50  Jahre & _ Ansparzeit berechnen
B Festlegungsfrist: 0  Jahre %
7]
2]
7]

nicht angegeben

Datenschutzhinweis: Mit Klick auf Berechnen werden Ihre Eingabedaten dber eine sichere HTTPS-Verbindung an unseren Server ibermittelt und das Berechnungsergebnis
zuriick an Ihren Webbrowser gesendet. Die Daten werden dabei nicht gespeichert.

[ Permanentink erstellzn
Berechnen e 2u dieser Berechnung
Das erzielte Endkapital inkl. Zinsen befragt: 835.783,89 Euro

Einzahlungen gesamt:

(474 monatliche Sparraten) ZIS000,DBIESS

Zinsen gesamt: 622.483,89 Euro

https://www.zinsen-berechnen.de/sparrechner.ohp

47


https://www.zinsen-berechnen.de/sparrechner.php

EIN BEISPIEL ZUR SENSIBILISIERUNG

Vergleich der Rechnungen ermoglicht es den Einfluss der Kosten abschatzen zu kénnen

Versicherungsprodukt Anlegen am Kapitalmarkt in gleiche Fonds
Rendite: Rendite:
6%/ Jahr 6%/ Jahr
Einzahlungen < ' e Endkapital Einzahlungen ﬂ ﬂ ﬂ Endkapital
213.300€ 1 1 1 634.102€ 213.300€ 835.783€
Kosten
Gewinn vor Steuer:  420.802€ Gewinn vor Steuer: 622.483€
Gewinn nach Steuer*: 368.201€ Gewinn nach Steuer**: 466.862€

:> Kosten im Versicherungsmantel verringern den
Gewinn bei Renteneintritt um ca. 100.000€ » Kapitalertragssteuer auf 50% des Gewinns

**Kapitalertragssteuer auf gesamten Gewinn
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Alternativ kann Endkapital verrentet werden

Versicherungsprodukt

Monatliche Rente

Rendite:
6%/Jahr * Monatlich garantierter Rentenfaktor: 21,46€ je 10.000€ Endkapital
Hier: 1.361€ Rente pro Monat
Einzahlungen ¥ v Endkapital
213.300€ 1 i i 634.102€
Frage: Nach wie vielen Jahren habt Inr das Endkapital dann
N A wieder raus?

Kosten




EIN BEISPIEL ZUR SENSIBILISIERUNG

Alternativ kann Endkapital verrentet werden

Versicherungsprodukt

Monatliche Rente

Rendite:
6%/Jahr * Monatlich garantierter Rentenfaktor: 21,46€ je 10.000€ Endkapital
* Hier: 1.361€ Rente pro Monat
Einzahlungen ¥ v Endkapital
213.300€ 1 i i 634.102€
* Frage: Nach wie vielen Jahren habt |hr das Endkapital dann
N A wieder raus?

Costen —> 38,8 Jahre
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EIN BEISPIEL ZUR SENSIBILISIERUNG

Vollstandige Produktinformationen - Kalkulation der Kosten sind nun moglich

Kosten-
Ubersicht

Art der Kosten
Kostensatz

Abschluss- und 5.332,50 EUR

Vertriebskosten

Ubrige einkalkulierte Kosten bis zum Rentenbeginn:

Jahrliche Ubrige Kosten des 641,28 EUR
Vertrags wahrend der -
beitragspflichtigen Zeit

Darin enthaltene jahrliche 224 28 EUR

Verwaltungskosten des

Kostenbetrag bzw.

Erhebungszeitraum bzw.
Erhebungsweise

Die Abschluss- und Vertriebskosten
verteilen sich auf einen Zeitraum von 5
Jahren und werden den monatlichen
Beitrdgen mit jeweils 88,88 EUR belastet.

Die Kosten werden im Zeitraum vom
01.12.2020 bis zum 31.05.2060 den
monatlichen Beitragen mit einem Betrag von
jeweils 53,44 EUR belastet.

Die Verwaltungskosten sind im Zeitraum
vom 01.12.2020 bis zum 31.05.2060

Kostenkalkulation in Excel:

Beitrag

Abschlusskosten
Verwaltungskosten
Ubrige Kosten
Gesamtkosten

Einzahlung erste 5 Jahre
Einzahlung nach 5 Jlahren

Vertrags Bestandteil der Ubrigen Kosten und werden
nicht gesondert erhoben.
pro Monat  prolJahr  Laufzeit Beitragssumme
450 € 5.400 € 39,5 213.300 €
Anteil an der Beitragssumme
B88,88€ 1.066,50€ 5 5333 € 2,5% Beitragssumme
18,69 € 224 28 € 39,5 B8.859 € 4,2% Von jedem Monatsbeitrag
3475 € 417,00 € 39,5 16.472 € 7,7% Von jedem Monatsbeitrag
30.663 £ 14,4%
307,69 €
396,56 £

—

30.663€ (14,4% der
Gesamtbeitragssumme)
gehen an die Versicherung

Entspricht der Differenz von
100.000€ bei Renteneintritt



EIN BEISPIEL ZUR SENSIBILISIERUNG

Personlicher Bedarf und Preis-Leistungs-Verhaltnis bestimmen den (Un-)Sinn eines Produktes

Effektivitat
Die richtigen Dinge
machen

Effizienz
Die Dinge richtig machen

Preis-Leistungs-
Verhaltnis

rau fen

Niedrig Hoch

52 Persdnlicher Bedarf



WRAP-UP ZU EUREN FRAGEN
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UNSERE KONTAKTDATEN

Schreibt uns gerne eine E-Mail

kontakt@ihr-unabhangiger-finanzexperte.de

marcel.cornely@inhr-unabhangiger-finanzexperte.de

Oder besucht unsere Homepage

http://www.ihr-unabhangiger-finanzexperte.de/

3]

ACHIM GLASER

IHR UNABHANGIGER FINANZEXPERTE
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